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Presentación del curso 

El curso examina la formación y transformación del pensamiento económico latinoamericano 

a lo largo del siglo XX, atendiendo tanto a la emergencia de grandes corrientes regionales 

(estructuralismo/CEPAL, debates sobre dependencia, neoliberalismo y relecturas 

contemporáneas), como a las condiciones históricas que hicieron posible su producción: 

crisis internacionales, cambios en los patrones de inserción externa, industrialización, 

conflicto distributivo, reconfiguraciones del Estado y disputas por los sentidos del 

desarrollo.     

Además de la mirada regional, el curso incorpora un tramo previo a la institucionalización 

de los paradigmas regionales (años veinte y treinta) y trabaja con casos nacionales 

comparados —como México, Brasil, Chile y Argentina— para observar cómo se articulan 

lenguajes económicos, arreglos institucionales y trayectorias de desarrollo en distintos 

contextos históricos.     

Objetivos 

Este curso tiene como propósito que el estudiantado reconstruya, desde una perspectiva 

histórica y analítica, los principales debates del pensamiento económico latinoamericano del 

siglo XX, identificando sus problemas centrales (desarrollo, industrialización, restricción 

externa, desigualdad, estructura productiva, Estado y política económica), sus controversias 

internas y sus vínculos con la historia económica regional. A partir de la lectura crítica de 

textos fundamentales, se busca ubicar cómo se constituyen tradiciones intelectuales, cómo se 

traducen y transforman enfoques provenientes de otros contextos, y cómo se elaboran 

diagnósticos situados ante crisis y coyunturas específicas.     

De manera transversal, el seminario profundiza en la dimensión nacional como referencia 

explicativa de la acción económica del Estado y como lenguaje de legitimidad de proyectos 

de desarrollo. Con apoyo en ejercicios comparativos, comprenderá variaciones históricas en 

estilos de intervención, instituciones económicas, coaliciones y formas de integración social 

asociadas a modelos de acumulación. El resultado esperado es fortalecer la capacidad de 

argumentar, comparar y evaluar críticamente los alcances y límites de los paradigmas 

latinoamericanos a partir de sus contextos de producción y sus trayectorias históricas. 

Método de trabajo 

I.- Las sesiones del seminario se organizaran a partir de la exposición del tema por parte de 

las profesoras y los alumnos, y la discusión y comentarios en clase. 



II.- Las sesiones incluirán lecturas incluidas en el programa. 

III.- Al final del curso los alumnos deberán desarrollar un trabajo de investigación sobre 

alguna unidad del programa o sobre una pregunta temática transversal  

IV.- Se entregarán dos avances del ensayo final. Los alumnos leerán todos los avances de sus 

compañeros y cada uno verterá sus opiniones y comentarios en las sesiones establecidas con 

este fin. 

Evaluación 

Para la evaluación final se tomaran en cuenta los resultados de: 

1. Participación en las sesiones de la clase. La lectura y discusión de la bibliografía en 

clase. 10% 

2. Exposición de los temas previamente asignados. 20% 

3. Trabajo final. 70%, dividido de la siguiente manera: Primer avance: 10%. Segundo 

avance: 10%. Versión final: 50% 

Temario 

Unidad 1. Enfoques para estudiar el pensamiento económico latinoamericano 

• ¿Qué entendemos por “pensamiento económico latinoamericano”? Problemas de 

definición, canon y método. 

• “Pensamiento propio”, eurocentrismo y disputa por categorías analíticas.   

Unidad 2. Lo nacional como horizonte del pensamiento económico 

• Economía nacional, soberanía, mercado interno y comunidad política. 

• Proyectos de integración social y sus implicaciones económicas.   

Unidad 3. Antes de los grandes paradigmas: años veinte y treinta. 

• Proyectos políticos antes de las escuelas: cómo las disputas y programas nacionales 

generaron diagnósticos, modalidades de intervención y arreglos institucionales que 

luego serían sistematizados a escala regional. 

• El temprano desarrollismo: planeación, fomento, banca pública y estrategias de 

industrialización como vocabulario y repertorio institucional de los años veinte y 

treinta. 

Unidad 4. Crisis, guerra y reorganización: respuestas latinoamericanas (1930–1945) 

• Crisis de 1929 y reordenamiento mundial: quiebre del patrón exportador, cambios 

en comercio/financiamiento y giro hacia la intervención estatal El fin de la “primera 

globalización” y el inicio de la industrialización dirigida por el Estado. 



• Debates sobre empleo, ingreso, planificación, industria y agricultura. 

• Pioneros y diagnósticos situados: lecturas críticas de conquista/colonia, hambre, 

atraso estructural. 

Unidad 5. Casos nacionales: nacionalismos económicos, Estado y fomento 

• México: nacionalismo económico, arquitectura institucional y proyecto de 

industrialización. 

• Brasil: Estado, industria y planificación en el largo ciclo varguista.   

Unidad 6. Posguerra e industrialización (1945–1980). El desarrollismo Cepalino.  

• La CEPAL como núcleo institucional-intelectual: desarrollo, industrialización, 

comercio y restricción externa. 

• Centro–periferia, deterioro de términos de intercambio, programación, protección e 

inversión. 

Unidad 7. Teorías de la dependencia y capitalismo periférico (1960–1970s) 

• Genealogías, núcleos institucionales y coyunturas  

• Dependencia: excedente, intercambio desigual, imperialismo, colonización interna, 

estructuras sociales y políticas. 

• El debate sociológico 

• La idea de “capitalismo periférico”  

Unidad 8. Límites de la ISI y “industrialización trunca”: desigualdad, heterogeneidad 

estructural y conflicto distributivo 

• Problemas de productividad, cambio estructural, distribución y mercados internos. 

• Debate sobre estilos de desarrollo, inflación estructural, pobreza y política social 

Unidad 9. Crisis de deuda y giro neoliberal: reformas estructurales y las nuevas 

formas de intervención 

• Ajuste, estabilización, reestructuración productiva y nueva inserción internacional. 

• Ascenso del pensamiento neoliberal y su traducción regional (tecnocracias, políticas 

e instituciones).   
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